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DATOS GENERALES DE LA

ACCION FORMATIVA

FAMILIA PROFESIONAL
Administracién y gestion

AREA PROFESIONAL
Administracién y auditoria

CcODIGO
ADGD116PO

DURACION

40 horas
OBJETIVO GENERAL
Utilizar de forma optima los programas
informaticos aplicados a la gestion de
compras de la empresa, que permitan
agilizar todo el proceso y minimicen
determinados errores.
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